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Siena, 15 giugno 2009 

AREA RETAIL 

 

 

 

Spett. le 

FIF Federazione Italiana Franchising 

Confesercenti 

Roma 

 

 

 

Oggetto: Offerta di condizioni per gli aderenti FIF Confesercenti 
 

 

Con la finalità di sviluppare un proficuo rapporto di collaborazione fra FIF Federazione Italiana Franchising e 

il Gruppo MontePaschi – evidenziamo di seguito i contenuti dell’offerta di prodotti indirizzata 

specificamente ai Franchisor associati FIF e alla loro rete di Franchisee. 

 

 
SERVIZI OFFERTI PER LA GESTIONE GLOBALE DELLE TRANSAZIONI DEL NETWORK: 

 

� Conto Corrente con la banca per tutti i soggetti collegati    

� Internet Corporate Banking aperto a tutti i soggetti collegati (Paschi in Azienda) 
� Piattaforma B2B, applicazione web-based di matrice bancaria che mette a disposizione dei 

Fornitori e delle Aziende loro clienti, un portale Internet all’interno del quale, oltre alla 

presentazione delle attività e dei prodotti disponibili, è possibile effettuare direttamente gli ordini 

di acquisto delle merci e i relativi pagamenti (commercio elettronico). Il sistema di pagamento che 

la Banca mette a disposizione prevede la verifica preventiva e l’“impegno” della disponibilità 

dell’Acquirente per l’importo dell’ordine sino all’eventuale conferma dell’ordine di acquisto da 

parte del Fornitore con conseguente esecuzione del bonifico. 
 

Vantaggi della Piattaforma B2B (rispetto ai tradizionali servizi di @commerce)  
� Per i Fornitori: certezza dei pagamenti – aumento della fidelizzazione del cliente – risparmio di 

tempo e di costi di gestione 

� Per gli Acquirenti: eventuali condizioni migliorative di acquisto per pagamento immediato – 

risparmio di tempo e di costi di gestione 

 

Requisiti per l’adesione alla Piattaforma B2B: 
� Per i Fornitori:  

- Conto Corrente  

- Servizio Paschincommerce 

� Per gli Acquirenti:  

- Conto Corrente  

- Servizio Paschinazienda 
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ASSISTENZA FINANZIARIA E SERVIZI GESTIONALI SPECIFICI PER GLI ESERCIZI COMMERCIALI ASSOCIATI: 
 

FINANZIAMENTO PUNTO VENDITA  
Finanziamento Punto vendita chirografario durata max 60 mesi finalizzato alla copertura delle spese 

sostenute per allestimento locali e acquisto arredamento, assistito da garanzia a prima richiesta del Fondo 

di Garanzia per le piccole e medie imprese gestito da MCC da richiedere preventivamente tramite Cosvig, 

secondo l’iter istruttorio e modalità previste dalla Convenzione tra BMPS e Cosvig Confesercenti. 

Tasso: fisso o variabile maggiorato di spread creditizio differenziato in base al rating del cliente con un 

minimo di 1,10% e un massimo di 2,50%. 

 

CREDITI DI FIRMA  
Fideiussione a favore del franchisor per dilazione forniture da rilasciare, previa verifica del merito creditizio 

e ad insindacabile giudizio della banca,  con l’applicazione di una commissione annuale da un minimo di 1% 

a un massimo di 2% in relazione al rating. 

La fidejussione può essere sostituita da un apposita apertura di credito in conto corrente con vincolo 

esclusivo al pagamento fatture con il sistema B2B o BOL da gestire su un rapporto separato rispetto a 

quello dedicato all’operatività ordinaria. 

 

WELCOME SOV  
Finanziamento a breve termine (12 mesi) esclusivo per nuovi clienti BMPS, che può essere destinato  nello 

specifico a finanziare la prima dotazione di scorte del negozio in apertura, diluendo in 12 mesi il 

rifornimento eccezionale.  

Il finanziamento viene erogato, per un importo massimo di  50.000,00€,  a tasso fisso “di benvenuto” 

stabilito con cadenza trimestrale; il tasso di erogazione attuale della Welcome Sov è attualmente al 4,50%. 
 

CONTO COMMERCIO  
Offerta integrata per le imprese operanti nel settore del commercio di beni e servizi finalizzata alla gestione 

ottimale della cassa e degli incassi e pagamenti. 

Conto Commercio comprende il servizio pos MPSHOP, l’Internet Banking e una Carta di Credito Aziendale, 

al canone mensile di € 35,00 per operazioni illimitate, con esclusione delle operazioni per cassa che 

prevedono una remunerazione unitaria di € 1. 

E’ prevista anche la versione Light a canone mensile di € 25 inclusivo di n. 100 operazioni gratuite annue. Le 

operazioni che superano il forfait sono conteggiate unitariamente a € 1,40.  

Per i nuovi clienti il conto potrà beneficiare di 6 mesi di gratuità e potranno essere aperti i due conti tecnici 

di gestione degli anticipi sotto specificati, senza ulteriori spese di conto (detti conti saranno sottoposti 

esclusivamente alle spese di produzione e invio di estratto conto e all’imposta di bollo). 

 

SERVIZIO POS MPSHOP 

Installazione, noleggio e manutenzione di apparecchio POS modello standard gratuite se collegato al Conto 

Commercio, altrimenti canone di 5€ mensili. Per modelli GSM e Cordless il canone mensile minimo è di € 

10,00. 

Interchange fees su Carte di Credito Visa e Mastercard 1,10%, su Pagobancomat 0,60% minimo € 0,35. 

Minimo commissionale mensile € 15,00, spese per inattività € 30,00. 

 

FIDO POS 

Apertura di Conto corrente con credito rotativo con ripristino mensile automatico, quale anticipo sui futuri 

incassi tramite pos MPSHOP.   

Per i nuovi clienti l’apertura di credito verrà regolata per il primo anno al tasso parametrato all’Euribor 6ML 
+ spread di 2,10% .  Allo scadere del periodo la condizione potrà variare in relazione al rating aziendale e ai 

volumi intermediati. Per i già clienti saranno applicate condizioni differenziate in base al rating. 
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CONVENZIONAMENTO CONSUM.IT:  
Ai negozi dei Franchising associati FIF viene offerto il convenzionamento con Consum.it, la società del 

Gruppo MPS specializzata nella gestione del credito al consumo, che opera con i propri dealers con un 

servizio di gestione telematica delle pratiche con veloci tempi di risposta. 

 

FIDO CONS 
Apertura di Conto corrente con credito rotativo, quale anticipo sulle future erogazioni di prestiti al 

consumo da parte di Consum.it.  

Per i nuovi clienti l’apertura di credito verrà regolata per il primo anno al tasso parametrato sull’Euribor 
6ML + spread di 2,10%. Allo scadere del periodo la condizione potrà variare in relazione al rating aziendale 

e ai volumi intermediati. Per i già clienti saranno applicate condizioni differenziate in base al rating. 

 

PASCHI IN AZIENDA 
Servizio di Corporate Banking utilizzabile via Internet: la banca a distanza per le imprese che consente 

un’operatività anche Multibanca e non richiede installazione di applicativi, né aggiornamenti.  

Per i primi tre mesi il canone di abbonamento è gratuito. Per i mesi successivi, se non collegato ad un 

Conto commercio,  il costo mensile è di 6 EURO. 

 
POLIZZA ASSICURATIVA SCUDO PIÙ IMPRESA 
per copertura rischi negozio, vetrina e furti, rapina anche ai clienti, attivabile solo in caso di proprietà del 

fondo.  

 

 

Le condizioni sopra indicate si intendono valide sino al 30.06.2010 e si intenderanno prorogate di anno in 

anno, salvo avviso di modifica o di revoca da farvi pervenire 30gg prima di detta scadenza. 

 

 

 

 

BANCA MONTE DEI PASCHI DI SIENA S.p.a. 

 

 

  Per presa d’atto e accettazione 

 

FIF Federazione Italiana Franchising 

              Confesercenti 


